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Tips bij het voorbereiden van de aanvraag en het schrijven van uw nationale projectplan:

· U gebruikt dit nationale projectplan om een beschrijving te geven van het project waarvoor u subsidie aanvraagt. Dit geldt vooral voor de activiteiten van de Nederlandse partners en het belang van de activiteiten voor de Nederlandse energietransitie. 
· Het nationale projectplan is een aanvulling op het internationale projectplan. 
· Gebruik onderstaand model met bijbehorende hoofdstukindeling, zodat wij uw aanvraag goed kunnen beoordelen. In het projectplan staat welke onderwerpen u behandelt.
· U mag het nationale projectplan in het Engels te schrijven.
· U verwijst in het nationale projectplan met “Zie internationaal projectplan” alleen als een onderdeel in dit plan volledig aan bod komt in het internationale projectplan.
· De omvang van het nationale projectplan is maximaal 30 pagina’s. Dat is exclusief bijlagen. Korter mag ook. De aanwijzingen voor het aantal pagina’s per onderdeel is een schatting. De toelichtende teksten zijn ter informatie. U kunt ze weghalen.


Titel
Geef  de titel van uw project, zoals aangegeven op het aanvraagformulier. 
	[bookmark: _Hlk190936421]



Locatie(s) 
Geef aan waar u het project uitvoert. 

	



Openbare samenvatting (maximaal één A4) 
Geef een samenvatting van het project. Wij publiceren deze samenvatting op onze website als uw project subsidie krijgt. Ook de Topsector Energie doet dit. Gebruik de volgende indeling en blijf binnen het maximum aantal tekens: 


Aanleiding (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef aan wat de aanleiding van het project is.
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Doel van het project (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef aan wat het doel van het project is en hoe het project bijdraagt aan de doelstellingen van de regeling.
	


Korte omschrijving van de activiteiten (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef een korte omschrijving van de activiteiten en taakverdeling binnen het project.
	


Resultaat (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef aan wat het project oplevert en wat het uiteindelijke resultaat is. 
	




Achtergrond met doelstelling en resultaat (maximaal 3 pagina’s)
Beschrijf kort de doelstelling van uw internationale project en geef aan waarom deze doelstelling belangrijk is voor de Nederlandse markt. Beschrijf ook wat de bijdrage van het Nederlandse samenwerkingsverband is in uw internationale project. Neem in uw uitleg de volgende punten mee:

· Leg uit wat de aanleiding en probleem is van uw project: welk probleem of welke onderzoeksvragen moeten worden opgelost? Beschrijf zowel technische als niet technische uitdagingen. Beschrijf ook waarom dit een belangrijk probleem is en wie de probleemeigenaar is.
Beschrijf de doelstelling van uw project zo concreet mogelijk. Beschrijf de gewenste oplossing voor het geschetste probleem. Resultaat:
· Leg het resultaat van uw project uit. Wat levert uw project op? Bijvoorbeeld een installatie, rapportage of haalbaarheidsanalyse. Wat zijn de leeractiviteiten tijdens uw project? 
· Beschrijf hoe relevante kennis gebruikt kan worden in de toekomst. 

	


Deelnemers en derden (maximaal ½ pagina per deelnemer)
Overzicht van Nederlandse deelnemers
(U kunt zoveel rijen toevoegen als nodig)
	Naam deelnemer
	Type organisatie[footnoteRef:1] [1:  Maak een keuze uit: midden bedrijf, klein bedrijf, groot bedrijf, onderzoeksorganisatie (niet-economische activiteiten), onderzoeksorganisatie (economische activiteiten), overheid, overig. Om te bepalen of een projectdeelnemer een MKB-ondernemer is, gaan we uit van de MKB-definitie van de Europese Commissie. Voor onderzoeksorganisaties: bekijk het antwoord op de veelgestelde vraag “Wat is een onderzoeksorganisatie binnen TSE?”
] 

	Rol in project

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Beschrijving van Nederlandse deelnemer(s) en essentiële uitbestedingsrelaties in Nederland
Beschrijf hier de deelnemers en de belangrijke uitbestedingsrelaties[footnoteRef:2] op de volgende punten:  [2:  Belangrijke uitbestedingsrelaties leveren een belangrijke bijdrage aan het project en/of hebben een aandeel van meer dan 10% in de totale projectkosten.] 


· Naam
· Beschrijf het bedrijf, de kernactiviteiten en de relevante kennis en ervaring die aanwezig zijn binnen het bedrijf.
· Motiveer wat het belang van deze deelnemer zelf is om mee te doen aan het project. 
· Motiveer vanuit het samenwerkingsverband waarom deze deelnemer voor het project van belang is. 
· Beschrijf de concrete bijdrage aan het project.

	



Overzichtstabel Nederlandse betrokkenheid bij werkpakketten en type activiteit (IO/EO) 
· Vul de tabel in op pagina 3 van dit model projectplan. Geef per (sub)werkpakket (WP) of per projectfase een korte en duidelijk beschrijving van de activiteiten. 
· Deel dit zo in dat op elk werkpakket één categorie van toepassing is: industrieel onderzoek (IO) of experimentele ontwikkeling (EO). Zorg dat er een duidelijk verband is tussen de gegevens in deze tabel en de begroting. Het moet verder aansluiten op het internationaal projectplan.
· Geef aan welke deelnemers welke activiteiten uitvoeren.
· Motiveer waarom de activiteiten in de (sub)werkpakketten IO of EO zijn. Lees meer over de definitie van IO en EO op de webpagina Definities Onderzoek en Innovatie.
· Als u gebruik wilt maken van een voorschotbetaling per mijlpaal[footnoteRef:3] moet u ook het kostenmijlpalenoverzicht invullen. Dit geldt niet als een lineaire bevoorschotting voor uw project prima past. Dan vult u deze tabel niet in.  [3: ] 
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	WP of Fase [footnoteRef:4] [4:  Neem deze nummering  ook over in uw begroting.] 

	Korte beschrijving
	Categorie:
IO of EO
(Per WP 1 categorie)
	Uitvoerders 
(met namen)
	Resultaat
	Motivatie IO of EO

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	



Kostenmijlpalenoverzicht (vul dit alleen in als uw project een voorschotbetaling per mijlpaal nodig heeft in plaats van ieder kwartaal hetzelfde bedrag):

	Afgeronde projectfases
	Datum behalen projectfase
	Naam kostenmijlpaal
	Datum kostenmijlpaal

	Één projectfase mag niet in meerdere mijlpaalperiodes terugkomen.
	In één (kosten)-mijlpaalperiode kunnen meerdere projectfases afgerond worden.
	
	Mijlpaalperiodes mogen elkaar niet overlappen.

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	




	
	
	



	
	
	




Slaagkans in de Nederlandse markt en maatschappij (maximaal 4 pagina’s) 
Geef een beschrijving van de business case voor de beoogde nieuwe producten/diensten. Denk hierbij aan de markt en doelgroep, marktomvang en marktontwikkelingen. Wie gaat geld verdienen aan de resultaten en wanneer zal dat gebeuren (marktintroductie)? Beschrijf de vervolgstappen die nodig zijn voordat het product of de dienst op de markt kan komen.

Geef ook een beschrijving van de business case voor de eindgebruiker. Denk aan het onderscheidend vermogen van het product of de dienst ten opzichte van bestaande producten of diensten. Wat is de omzet of kostenbesparing voor de eindgebruiker, en wat is de terugverdientijd?

Leg het herhalingspotentieel in Nederland uit van uw product of dienst. Herhalingspotentieel is de mate waarin acties, projecten of situaties zichzelf herhalen. Ook is dit de kans of mogelijkheid dat dit in de toekomst opnieuw zal gebeuren. Het is het vermogen om een gebeurtenis of taak niet eenmalig uit te voeren, maar vaker te laten terugkeren.

	



Beschrijf de risico’s en kansen van het product of de dienst. Doe dit met een SWOT-analyse.

SWOT-analyse
· Geef in een SWOT-analyse aan wat de sterktes, zwaktes, kansen en bedreigingen zijn.
· Hoe managet u de risico’s (zwaktes en bedreigingen)? Denk ook aan de niet-technologische aspecten die bij de marktintroductie van de projectresultaten een rol kunnen spelen (zoals draagvlak, marktacceptatie, kostprijsaspecten, keten/netwerkstructuur, wet- en regelgeving, normering en certificering en kennisbescherming). Hoe gaat u daarmee om?

	Sterktes
· 


	Zwaktes
· 



	Kansen
· 


	Bedreigingen
· 





Betrokkenheid Nederlands bedrijf of Nederlandse bedrijven (maximaal 1 pagina) 
Leg uit hoe het Nederlandse bedrijf of de Nederlandse bedrijven minimaal 10% van de HEP-projectkosten maakt als dit niet direct uit de begroting blijkt. Onder de HEP-projectkosten vallen alle kosten voor het project bij Nederlandse organisaties of bedrijven. Daar kunnen ook partners bij zijn die geen subsidie aanvragen. U hoeft geen toelichting te geven als deze 10% duidelijk uit de begroting blijkt.

	


Kennisoverdracht en intellectueel eigendom (maximaal 1 pagina)
· Geef aan hoe het internationale samenwerkingsverband de kennis of resultaten van het project actief verspreidt. Dit geldt voor zowel binnen als buiten het project. 
· Beschrijf hoe u ervoor zorgt dat anderen kunnen leren van de projectresultaten. Voor kennisoverdracht buiten het project krijgt u geen subsidie. 
· Geef duidelijk aan welke afspraken er zijn over intellectueel eigendomsrechten binnen het samenwerkingsverband. Denk aan afspraken over rechthebbenden, vergoedingen of licenties.

	



Financiering van het eigen aandeel in de projectkosten (maximaal ½ pagina per deelnemer)
Beschrijf per deelnemer hoe het eigen aandeel wordt gefinancierd en, als dat van toepassing is, door wie en onder welke voorwaarden Geef bij externe financiering (aantrekken kapitaal, kredietaanvragen, andere subsidies) aan in welke fase van de onderhandeling u bent en wanneer de onderhandeling afgerond is. 

	




	
Tip: Wij wijzen subsidieaanvragen af als er onvoldoende vertrouwen is in de financiering van het eigen aandeel in de projectkosten. De financiering moet rond zijn. Begin dus op tijd met het rondkrijgen van uw projectfinanciering. Beschrijf deze duidelijk in het projectplan en stuur stukken mee voor de onderbouwing. 

Het is niet mogelijk om extra informatie aan te leveren na de sluitingsdatum van de subsidieaanvraag.
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