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Model projectplan
Tijdelijke Subsidieregeling Duurzame Luchtvaartbrandstoffen (SDL) 


Wat moet u weten over dit model projectplan?

· In het projectplan beschrijft u het project waarvoor u subsidie aanvraagt. Bouw uw projectplan volgens dit model op, zodat wij uw aanvraag goed kunnen beoordelen. Bij ieder onderdeel staat welke aspecten u moet behandelen. U kunt hiervoor de aangegeven invulruimte gebruiken. Deze groeit mee met de grootte van de tekst. 
· Uw projectplan mag maximaal 30 pagina’s lang zijn (exclusief bijlagen). Bij ieder onderdeel staat een aanwijzing voor het aantal pagina’s, maar u mag hiervan afwijken. De uitleg bij de verschillende onderdelen is ter informatie. Deze uitleg kunt u weghalen bij het definitief maken van uw projectplan.
· Voeg aan uw projectplan een inhoudsopgave en paginanummering toe.
· Meer informatie over de SDL (zoals de voorwaarden, afwijsgronden en bijlagen bij uw aanvraag) www.rvo.nl/sdl 


Titel
Geef de titel van uw project, zoals aangegeven op het aanvraagformulier. 
	[bookmark: _Hlk187657188]


Locatie(s) 
Geef aan waar u het project uitvoert. 
	


Soort project[footnoteRef:1] [1:  Het type SAF dat naar verwachting ten minste 51% van de het totale SAF-productievolume omvat is bepalend.] 

☐	Voorbereidingsproject voor de productie van e-SAF
☐	Realisatieproject voor de productie van e-SAF 
Heeft u dit project al eerder als projectidee met ons besproken?
☐	Ja, met (naam adviseur):
	


☐	Nee
0. [bookmark: _Hlk187657356]Openbare samenvatting (maximaal één A4) 
Geef een samenvatting van het project. Wij publiceren deze samenvatting op onze website als uw project subsidie krijgt. Gebruik de volgende indeling en blijf binnen het maximum aantal tekens: 
Aanleiding (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef aan wat de aanleiding van het project is
	[bookmark: _Hlk187659320]


Doel van het project (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef aan wat het doel van het project is en hoe het project bijdraagt aan de doelstellingen van de regeling.
	


Korte omschrijving van de activiteiten (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef een korte omschrijving van de activiteiten en taakverdeling binnen het project
	


Resultaat (maximaal 1.200 tekens inclusief spaties)
Geef aan wat het project oplevert en wat het uiteindelijke resultaat is. 
	




1. Aanvrager en derden (maximaal ½ pagina per partij)
1.1 Overzicht van de aanvrager en essentiële uitbestedingsrelaties[footnoteRef:2] [2:  Essentiële uitbestedingsrelaties leveren een belangrijke bijdrage aan het project en/of hebben een aandeel van meer dan 10% in de totale projectkosten.] 


	[bookmark: _Hlk187659145]Naam Aanvrager
	Type organisatie[footnoteRef:3]  [3:  Maak een keuze uit: klein bedrijf, middelgroot bedrijf of groot bedrijf. Wilt u weten om wat voor type bedrijf het gaat? Doe dan de mkb-toets.. ] 

	Rol in project 

	
	
	



(U kunt rijen toevoegen als dat nodig is)
	Naam Uitbestedingsrelatie
	Type organisatie
	Rol in project 



	
	
	

	
	
	

	
	
	



1.2 Beschrijving aanvrager en essentiële uitbestedingsrelaties
Beschrijf de aanvrager en essentiële uitbestedingsrelaties op de volgende punten: 
· Naam
	


· Beschrijf het bedrijf, de kernactiviteiten en de relevante kennis en ervaring die aanwezig zijn binnen het bedrijf.
	


· Motiveer de rol van de aanvrager/uitbestedingsrelatie in het project. 
	


· Beschrijf de concrete bijdrage aan het project.
	



1.3 Team
· Beschrijf de achtergrond, kennis en ervaring van de belangrijkste leden van het projectteam, bijvoorbeeld de projectleider(s), betrokken onderzoekers en technici.
	


· Beschrijf en laat zien dat alle benodigde kennis en ervaring aanwezig is om van het project een succes te maken.
	




2. Achtergrond, doelstelling en resultaat (maximaal 2 pagina’s)
Behandel in ieder geval de volgende punten:
· Aanleiding en probleemstelling: Wat is de achtergrond en probleemstelling? Waarom zijn dit relevante problemen? 
· Resultaat: beschrijf het concrete resultaat van dit project. Geef bij voorbereidingsproject aan hoe het project bijdraagt aan de realisatie van het vervolgproject.

	



3. Technische beschrijving (maximaal 3 pagina’s)
· Omschrijf de technologie die u gaat realiseren in een realisatieproject of die u wilt onderzoeken in een voorbereidingsproject.

· Voor voorbereidingsprojecten
· Beschrijf de doelstelling van dit project zo concreet mogelijk. Beschrijf de gewenste oplossing voor het geschetste probleem. 
· Beschrijf zo concreet mogelijk het vervolgproject dat u voor ogen heeft. Ga daarbij in op de omvang in tijd en geld, locatie, activiteiten, methoden en technieken, en het beoogde eindresultaat.
· Geef aan welk typen luchtvaartbrandstof u wilt gaan produceren, e-SAF of geavanceerde bio-SAF en geef een beoogde productiecapaciteit.
· Voor realisatieprojecten
· Beschrijf waar uw grondstoffen vandaan komen en indien nodig de voorbehandelingsstappen.
· Beschrijf hoe u gaat waarborgen dat de geproduceerde SAF voldoet aan duurzaamheidseisen. 
· Geef aan welk typen luchtvaartbrandstof u gaat produceren (e-SAF of geavanceerde bio-SAF) en specificeer de verwachte productiecapaciteit. Voor de subsidie is het type SAF dat naar verwachting 51% of meer van het totale SAF-productievolume van de productiefaciliteit omvat, bepalend.
· Voeg een bijlage toe waarin u verklaart welk type luchtvaartbrandstof u gaat produceren en dat deze voldoet aan de duurzaamheidscriteria zoals bedoeld in artikel 29 voor geavanceerde bio-SAF en artikel 29 bis voor e-SAF van de Richtlijn Hernieuwbare Energie.
· Voeg een bijlage toe met intentieverklaringen voor de inkoop van grondstoffen en de afzet van SAF.
· Voeg een schema of technische tekening toe die het werkingsprincipe uitlegt.
· Beschrijf de resultaten van eerder onderzoek, voorbereidingsproject of een andere haalbaarheidsstudies. Beschrijf concreet:
· welk vooronderzoek al gedaan is;
· op welke schaal en wanneer dit vooronderzoek heeft plaatsgevonden;
· welke resultaten dit vooronderzoek heeft opgeleverd;
· Voeg eventuele rapporten bij als bijlage. Of geef een weblink en verwijs daarbij naar relevante passages.
· Beschrijf concreet welke technische knelpunten er nog zijn en hoe u deze knelpunten wilt oplossen.
· Beschrijf de massa- en energiebalans van uw proces en verwerk deze in een schema. Voeg eventueel de massa- en energiebalans bij als bijlage.
· Uit de massabalans moet blijken welke typen SAF worden geproduceerd en wat de verwachte productievolumes zijn.
· Geef een beschrijving van de chemische reacties in uw proces.
	Tip: beschrijf de aannames die u doet en onderbouw de claims die u doet. Projecten moeten voldoende inzicht bieden in de resultaten van vooronderzoek. Het vooronderzoek laat de (technische) haalbaarheid van de voorgestelde investering zien. En onderbouwt de claims die in het projectplan gedaan worden over de werking van de investering. 
Zonder gedetailleerde beschrijving van de (technische) werking kunnen we uw project niet beoordelen en wijzen we uw subsidieaanvraag af. Wij behandelen alle informatie vertrouwelijk; onze beoordelaars zijn gebonden aan geheimhouding (Awb Art. 2:5).
Ook bij voorbereidingsprojecten moet de technische haalbaarheid aannemelijk gemaakt worden. Anders kan de aanvraag worden afgewezen op onvoldoende vertrouwen in de technische haalbaarheid.



	




4. Projectaanpak en werkplan (maximaal 3 pagina’s)
Overzicht werkpakket of fase
· Vul de tabel op de volgende pagina in.
· Geef per werkpakket of projectfase een korte en duidelijke beschrijving van de activiteiten, en de methoden en technieken die u gebruikt. 
· Geef per werkpakket of fase een overzicht van de projectresultaten, inclusief go/no-go momenten.
· Geef aan wie welke activiteiten uitvoeren. 
· Geef een helder beeld van de planning, bijvoorbeeld middels een Gantt diagram.
· Voor realisatieprojecten: neem een werkpakket op voor de inbedrijfstelling van de fabriek. 


Voorschotbetalingen en begroting

· De regeling maakt gebruik van 5 betalingstermijnen. Bij subsidieverlening wordt 15% van de subsidie bevoorschot. De voorschotten van de 3 daaropvolgende mijlpaalperioden worden gebaseerd op de liquiditeitsbehoefte zoals aangegeven in de mijlpalenbegroting en bedragen gezamenlijk 80% van de subsidie. Bij vaststelling wordt de laatste 5% uitbetaald.
· Als een mijlpaal aantoonbaar is behaald, wordt het voorschot van de volgende mijlpaal betaald.
· Een mijlpaal vangt aan op het moment dat de activiteiten van de mijlpaal starten en eindigt op het moment dat de resultaten in de mijlpaal behaald worden. In de mijlpaal neemt u de subsidiabele kosten op die u maakt in aanloop naar het behalen van het resultaat.
[image: ]

Mijlpalenoverzicht
· Geef in het mijlpalenoverzicht op de volgende pagina aan welke werkpakketten in een mijlpaalperiode vallen. 
· Beperk dit tot maximaal 3 mijlpalen. Maakt u kosten tussen de einddatum van mijlpaal 3 en de einddatum van het project, dan plaats u de kosten in periode 4 in de begroting.
· Vul in de begroting het tabblad ‘Mijlpalenbegroting’ in met de kosten per mijlpaal en de concrete resultaten.
· De resultaten van een mijlpaal moeten meetbaar en concreet zijn. Wij moeten kunnen controleren of de mijlpaal behaald is. Beschrijf de kritieke momenten in aanloop naar de realisatie. Dit zijn momenten die de voortgang van het project bij de startperiode sterk kunnen beïnvloeden. U kunt bijvoorbeeld denken aan de volgende belangrijke kritieke momenten: aansluiting op het elektriciteitsnet, ontvangen van vergunningen, afronding van de financiering of definitieve investeringsbeslissing.
· Het bereiken van een kritiek moment markeert het einde van de desbetreffende mijlpaal. Zolang de kritieke momenten nog niet zijn afgerond, gaan we ervan uit dat u nog geen, of zeer beperkt, kosten maakt. Houd hiermee rekening bij de mijlpalenbegroting. 
· Beschrijf verder per mijlpaal:
· Wat zijn de concrete definieerbare resultaten aan het einde van de mijlpaal?
· Zijn er belangrijke beslismomenten tijdens de mijlpaal?
· Welke kosten uit de begroting zijn gekoppeld aan de mijlpaal? 
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Versie september 2026
Overzicht werkpakket of fase

U kunt werkpakketten toevoegen/verwijderen naar behoefte.
	Werkpakket[footnoteRef:4] [4:  Neem deze nummering ook over in uw begroting.] 

	Korte beschrijving
	Uitvoerders[footnoteRef:5] [5:  Vermeld hier wie verantwoordelijk is voor de uitvoering van het werkpakket en wie specifieke activiteiten gaat uitvoeren. Benoem ook essentiële uitbestedingsrelaties.] 

	Resultaat
	Geplande begin- en einddatum[footnoteRef:6] [6:  Kies een realistische begin- en einddatum voor het project. Houd bij de start rekening met de behandeltermijn van uw subsidieaanvraag. Plan de einddatum niet te krap om te voorkomen dat u ons toestemming moet vragen om het project te wijzigen, bijvoorbeeld als gevolg van langere levertijden.] 
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Mijlpalenoverzicht 

	Mijlpaal
(naam)
	Startdatum
	Einddatum
	Afgeronde werkpakketten
	Mijlpaalresultaten



	
	Mijlpaalperiodes mogen elkaar niet overlappen.
	Één werkpakket (met uitzondering van projectmanagement en soortgelijke werkzaamheden) mag niet in meerdere mijlpaalperiodes terugkomen. Meerdere werkpakketten kunnen in één mijlpaalperioden worden afgerond.
	Op te leveren resultaten per mijlpaal.
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5. Bijdrage aan CO2-reductie en productie van duurzame luchtvaartbrandstoffen in Nederland in 10 jaar (maximaal 2 pagina’s) 
· Geef aan welke reductie in broeikasgasemissies het gebruik van door u geproduceerde luchtvaarbrandstoffen realiseert binnen de luchtvaartsector in Nederland binnen 10 jaar na de start van het project. Druk de emissiereductie uit in ton CO2 (equivalent) per jaar. Vermeld de gebruikte bronnen, omrekenfactoren en aannames. Een eventuele uitbreiding van de installatie na afloop van het project telt u niet mee. Maak altijd een kwantitatieve berekening en gebruik hierbij zoveel mogelijk onderbouwde aannames en standaard emissiefactoren.
· U kunt voor uw berekening gebruikmaken van uw eigen (liefst gevalideerde) aannames en berekeningen en/of de lijst met CO2-emissiefactoren op de website: Lijst emissiefactoren | CO2 emissiefactoren. Voor elektriciteit gebruikt u een omrekenfactor van 0,14 kg CO2/kWh. Inkoop van groene stroom geldt in principe niet als CO2-neutraal. Voor waterstofproductie gelden specifieke voorwaarden.
· Voor voorbereidingsprojecten beoordelen we de impact die latere realisatie van een tijdens het voorbereidingsproject onderzochte installatie kan hebben op de productie van duurzame luchtvaartbrandstoffen en hoe gebruik daarvan leidt tot CO2-reductie in de luchtvaartsector in Nederland binnen 10 jaar na de start van het project.
· Beschrijf eventuele ecologische effecten voor de onderneming of de maatschappij, sociale aspecten en andere mogelijke negatieve of positieve gevolgen op het gebied van duurzaamheid (naast CO2-reductie). Als uw project op een andere plek in het energiesysteem leidt tot meer CO2-uitstoot, geef dan aan wat het nettoresultaat aan CO2-reductie in Nederland is binnen 10 jaar na de start van het project.
· Kwantificeer waar mogelijk, geef duidelijk aan van welke aannames u uitgaat en geef onderbouwing voor de claims die u doet. Laat dit zien in een berekening en geef aan welke omrekeningsfactoren en rendementen u toepast. 

Voor een project dat waterstof gebruikt voor de productie van duurzame luchtvaartbrandstoffen geldt aanvullend:
· De door de installatie gebruikte waterstof dient te voldoen aan de eis van 70% CO2-reductie uit artikel 36 van de AGVV. U moet in dat geval onderbouwen dat de waterstof die wordt gebruikt tijdens de productie een vermindering in broeikasgasemissie oplevert van ten minste 70% ten opzichte van een fossiele referentiebrandstof van 94 g CO2eq/MJ (2,256 tCO2eq/tH2). Deze berekening dient u apart als bijlage aan te leveren.

	


6. Slaagkans in de Nederlandse markt en maatschappij (maximaal 4 pagina’s) 
Dit hoofdstuk gaat over de slaagkans van de productietechnologie in de Nederlandse markt en maatschappij. Uw aanvraag moet de businesscase voor de producent/ontwikkelaar en de (eind)gebruiker inzichtelijk maken.

Het is belangrijk om al in een vroeg stadium van de ontwikkeling van een SAF-productieproces rekening te houden met niet-technologische aspecten die van invloed zijn op de realisatie, opschaling en marktintroductie. Denk hierbij aan de beschikbaarheid en duurzaamheid van grondstoffen, vergunningen, ruimtelijke inpassing, infrastructuur, de beschikbaarheid van hernieuwbare energie en waterstof, wet- en regelgeving, duurzaamheidseisen en certificering. Daarnaast is samenwerking met partijen in de gehele SAF-keten, zoals grondstofleveranciers, technologieontwikkelaars, luchthavens, en luchtvaartmaatschappijen, van groot belang. Uit het projectplan moet blijken dat u inzicht heeft in deze niet-technologische aspecten en beschrijft hoe deze gedurende het project worden meegenomen. 

	Tips:
· Vergeet het perspectief voor de eindgebruiker niet. Wat is voor hen de business case? Waarom wil men hierin investeren?
· Kwantificeer waar mogelijk, geef duidelijk aan van welke aannames u uitgaat en geef onderbouwing voor de claims die u doet. 



Businesscase
Beschrijf de volgende aspecten:

	Tip: 
In het stadium van een voorbereidingsproject kan de businesscase nog niet volledig zijn uitgewerkt. Het is belangrijk dat het economische plaatje zo concreet mogelijk wordt geschetst. Ook bij voorbereidingsprojecten moet de economische haalbaarheid aannemelijk worden gemaakt. Anders kan uw aanvraag worden afgewezen vanwege onvoldoende vertrouwen in de economische haalbaarheid.



A. Markt
· Op welke markt en doelgroep richt uw project zich? Beschrijf ook de mogelijkheden op Europees of wereldwijd niveau. 
· Welk marktonderzoek heeft u zelf al verricht? Hoe heeft u dit verricht en wat waren de resultaten?
· Wat is de marktomvang?
· Wat zijn de huidige marktontwikkelingen of trends?
· Wie zijn de belangrijkste spelers op de markt en welke positie nemen ze in?
· Maak een concurrentieanalyse en maak een overzicht van de concurrentievoordelen. 
· Wat is de positie van de deelnemers op deze markt vóór en na het project (beschrijf onder andere hun marktaandeel).
· Welke certificering of kwalificaties zijn noodzakelijk voor marktintroductie?

B. Strategie
· Welke bedrijven gaan geld verdienen met de resultaten uit dit project? En hoe gaan zij dat doen? 
· Wat wilt u binnen nu en 5 jaar bereiken?
· Welke niet-technologische aspecten spelen bij marktintroductie een rol? Hoe gaat u daar mee om? Denk aan sociaal-maatschappelijke, organisatorische en juridische aspecten. Zie ook de uitleg aan het begin van dit hoofdstuk. 
· Hoe ziet uw verkoopstrategie eruit? Deze strategie moet inzicht geven in de ontwikkeling en marketing van de technologieën die u in het project gebruikt, nadat het project is afgerond. 
· Hoe ziet de bedrijfsontwikkeling eruit? Geef dit weer in een overzicht met mijlpalen.
· Welke concrete afnemers of afzetkanalen worden voorzien? Zijn er al intentieverklaringen?
· Hoe wordt omgegaan met mogelijke concurrentie om duurzame grondstoffen?

C. Financieel
· Waarom zou uw project zonder subsidie niet tot stand zijn gekomen? Onderbouw dit door een beschrijving te geven van de kosten en baten van het project. Let op: als de subsidie geen stimulerend effect heeft, wijzen wij uw aanvraag af. 
· Welke kosteninvesteringen zijn er nog nodig voor volledige commercialisatie? Hoe en wie financiert deze investeringen? 
· Wat is de verwachte omzet, kosten en winstmarge in de eerste 5 jaar? Onderbouw de aannames die u heeft gemaakt. Waar zijn die op gebaseerd en waarom zijn die volgens u realistisch?
· Wat is de verwachte terugverdientijd van dit project voor de producent?
· Hoe verhoudt de verwachte verkoopprijs zich ten opzichte van de prijs van concurrenten?
· Vat het economisch perspectief samen in onderstaande tabel. Neem alleen die punten op die voor uw voorstel van belang zijn. 

	




Voor realisatieprojecten:
	Economisch perspectief van de SAF-productie locatie



	Projectkosten
	
	
	
	
	

	Kosten commercialisatie
	
	
	
	
	

	Totaal kosten
	
	
	
	
	

		
	
	
	
	
	

	Jaar
	20..
	20..
	20..
	20..
	20…

	Verwachte omzet (€)
	
	
	
	
	

	- waarvan export (€)
	
	
	
	
	

	Verwachte brutowinstmarge (€)
	
	
	
	
	

	Verwachte kostenbesparingen (€)
	
	
	
	
	

	Netto opbrengsten (€)
	
	
	
	
	

	Netto opbrengsten (€) (cumulatief)
	
	
	
	
	




Businesscase eindgebruiker
· Geef aan welke eindgebruikers betrokken zijn bij het project en welke afspraken met hen zijn gemaakt. U kunt intentieverklaringen als aparte bijlage met de aanvraag meesturen. Onderbouw goed waarom er markt is voor uw product en waaruit dit concreet blijkt. 
· Wat is de eventuele meerprijs? Waaruit blijkt dat de eindgebruiker deze wil betalen? 

Voor realisatieprojecten:
· Lever een exploitatieberekening aan (dat mag als aparte bijlage bij de aanvraag) met tenminste:. 
· een specificatie van de investeringskosten van de productie-installatie 
· een overzicht van alle kosten en baten over de levensduur 
· een berekening van het projectrendement (NCW, IRR) en de terugverdientijd
· De gehanteerde uitgangspunten moeten duidelijk zijn. 
· Vat dit samen in de volgende tabel:

	Financiële parameter
	



	Gehanteerde gewogen gemiddelde kapitaalskosten (WACC)
	  %

	NCW van het investeringsproject (over de levensduur) zonder subsidie 
	€  

	NCW van het investeringsproject (over de levensduur) met subsidie 
	€  

	IRR van het investeringsproject (over de levensduur) zonder subsidie
	  %

	IRR het investeringsproject (over de levensduur) met subsidie
	

	Terugverdientijd van de investering
	  jaar




SWOT-analyse
· Geef in een SWOT-analyse aan wat de sterktes, zwaktes, kansen en bedreigingen zijn.
· Hoe managet u de risico’s (zwaktes en bedreigingen)? Denk ook aan de niet-technologische aspecten die bij de marktintroductie van de projectresultaten een rol kunnen spelen (zoals draagvlak, marktacceptatie, kostprijsaspecten, keten/netwerkstructuur, wet- en regelgeving, normering en certificering en kennisbescherming). Hoe gaat u daarmee om?

	Sterktes
· 


	Zwaktes
· 



	Kansen
· 


	Bedreigingen
· 




7. Plan voor de kennisverspreiding en intellectueel eigendom (minimaal 1 pagina)
· Geef aan hoe u de opgedane kennis en/of resultaten van het project actief gaat verspreiden, binnen en buiten het project. Beschrijf hoe u ervoor zorgt dat anderen kunnen leren van de projectresultaten. 
· Geef aan welke inhoudelijke resultaten en geleerde lessen u gaat delen met partijen binnen en buiten het project, zowel tijdens als na de looptijd van het project.
· Geef concreet aan welke communicatiekanalen en -methoden u gaat gebruiken.
· Geef aan wie de doelgroepen zijn met wie u deze kennis gaat delen. Beschrijf andere potentiële gebruikers van de technologie en relevante R&D programma’s. En geef aan hoeveel relevante partijen u denkt te bereiken.
· Geef aan welke momenten er zijn voor evaluatie en reflectie.
· [bookmark: _Hlk97634869]Geef duidelijk aan welke afspraken over intellectueel eigendom er zijn gemaakt (denk onder andere aan afspraken over rechthebbende(n), vergoedingen en licenties).

U mag het plan voor kennisverspreiding ook als aparte bijlage aan de aanvraag toevoegen.

	Let op:
· Wees concreet in wat u gaat doen en blijf niet hangen in mogelijkheden. Geef bijvoorbeeld duidelijk aan welke resultaten u gaat delen, hoeveel bijeenkomsten u verwacht te houden, welke vakbladen u wilt inzetten, welke doelgroepen u wilt benaderen, hoe u dat wilt doen en wat het bereik daarvan is. We moeten kunnen beoordelen of het plan voldoende impact en bereik gaat hebben.
· Voor alle aanvragen is dit een apart beoordelingscriterium. Wij wijzen uw aanvraag af als het plan voor de kennisverspreiding van onvoldoende kwaliteit is. 



	





8. Risicoanalyse (2 pagina’s)
· Beschrijf in de tabel hieronder de projectrisico’s, zoals mogelijke problemen en vertragingen die kunnen optreden tijdens het project. Beschrijf per risico:
· kans dat het risico optreedt
· impact
· eigenaar
· mogelijke oplossingen om risico’s te voorkomen of bepaalde gevolgen tegen te gaan (mitigerende maatregelen)
· eventuele restrisico’s.

	Risico
	Kans
	Impact
	Eigenaar
	Mitigatie
	Restrisico



	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	



· Beschrijf of er vergunningen nodig zijn voor het project. Zo ja: wat is de status van de vergunningsaanvraag? 
	



· Als dat van toepassing is: geef aan of de netbeheerder u kan voorzien van de elektriciteit die u nodig heeft? Is de aansluiting op het net verzekerd? Geef daarbij een duidelijke uitleg. Eventueel kunt u bewijs van toezeggingen aanleveren als bijlage.
	



· Geef aan wat de levertijden zijn van apparatuur en prijsstijgingen.

	



Risicobeheersing telt zwaar mee in de beoordeling van het criterium ‘Projectkwaliteit’. Besteed hier voldoende aandacht aan.



9. [bookmark: _Hlk128650075]Financiering (maximaal 1 pagina per deelnemer) en ‘Geen onderneming in moeilijkheden’
Uitleg: 
Wij wijzen uw aanvraag af als er onvoldoende vertrouwen is dat de aanvrager de activiteiten kan financieren. Beschrijf en onderbouw daarom goed de financiering van het eigen aandeel in de projectkosten en de continuïteit van de aanvrager tijdens de looptijd van het project. Stuur met uw aanvraag de meest recente volledige jaarcijfers van de aanvrager én van de groep mee, evenals een organogram met de aandelenverhouding (in %) en zeggenschap.

Beschrijf de financiële situatie van de aanvrager
1. Beschrijf hoe de continuïteit van de aanvrager wordt gewaarborgd tijdens de looptijd van het project. Betrek hierbij tenminste de kengetallen liquiditeit en solvabiliteit. Onderbouw dit met de meest recente beschikbare jaarcijfers.
1. Als er (nog) geen omzet wordt gegenereerd, beschrijf dan hoe hoog de verwachte aanloopverliezen zijn tijdens de looptijd van het project. Beschrijf ook hoe deze aanloopverliezen worden gefinancierd.

Beschrijf wat er moet worden gefinancierd
1. Hoe hoog zijn de subsidiabele projectkosten?
1. Hoe hoog zijn de niet subsidiabele projectkosten die wel moeten worden gemaakt?
1. Beschrijf hoe het eigen aandeel wordt gefinancierd en, als dat van toepassing is, door wie en onder welke voorwaarden. Geef bij externe financiering (zoals het aantrekken van kapitaal, kredietaanvragen en andere subsidies) een goede onderbouwing en vul dat aan met documentatie. Vul ook in de model begroting het tabblad “Financiering” in.

	Investeringsbedrag (€)
	Naam investeerder / financier
	Onderbouwing in bijlage:



	
	
	

	
	
	

	
	
	



Stuur stukken ter onderbouwing van de financiering mee
1. Als het eigen aandeel wordt gefinancierd uit eigen middelen, stuur dan de meest recente jaarcijfers mee met uw aanvraag. Als u jaarcijfers meestuurt van een verbonden onderneming, lever dan ook een getekende garantieverklaring van de verbonden onderneming aan. Uit de garantieverklaring moet blijken voor welk bedrag de verbonden onderneming garant staat voor de financiering van het eigen aandeel, en dat dit specifiek voor het project is.
1. Als het eigen aandeel wordt gefinancierd met nieuw vreemd- of eigen vermogen, stuur dan de getekende definitieve overeenkomst met uw aanvraag mee. Als er nog geen overeenkomst is, ontvangen wij graag de documenten die er op het moment van indiening al wel zijn (bijv. ITS of LOI). Beschrijf de concrete stappen (inclusief planning) die u nog moet doorlopen om tot een definitieve overeenkomst te komen. Toon ook aan dat de financierende partij (uitgezonderd banken en investeringsmaatschappijen) beschikt over voldoende middelen om de financiering en/of investering te kunnen doen. 
1. Als het eigen aandeel op een andere wijze wordt gefinancierd, toon dit dan aan met documenten, zoals bijvoorbeeld een overeenkomst of officiële toezegging. Als er nog geen overeenkomst of definitieve toezegging is, ontvangen wij graag de documenten die er op het moment van indiening al wel zijn, zoals LOI’s of indicatieve termsheets. Beschrijf de stappen (inclusief planning) die u nog moet doorlopen om tot een definitieve overeenkomst te komen. 

‘Geen onderneming in moeilijkheden’
Wij wijzen uw subsidieaanvraag af als we uw bedrijf zien als onderneming in moeilijkheden volgens de definitie van de Richtsnoeren voor reddings- en herstructureringssteun. Toon daarom aan dat uw onderneming niet in moeilijkheden is: 
· Vul het ‘Beslisschema Verklaring geen onderneming in moeilijkheden’ in en stuur dit schema mee met uw aanvraag.
· Vul de ‘Verklaring geen onderneming in moeilijkheden’ in, onderteken deze en stuur de verklaring mee met uw aanvraag.
· Voeg als bijlage een organogram toe met de aandelenverhouding (in %) en zeggenschap.
· Voeg als bijlage de meest recente volledige (geconsolideerde) jaarcijfers toe van zowel de aanvrager als de verbonden groep. 
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